VENTAS CON RESULTADOS
Qe

" El Enfoque del Exito

Lograr resultados en ventas no es cuestion de suerte, es cuestion de estrategia y
constancia. Muchas personas no fallan por faita de talento sino por falta de

enfoque y accion diaria.

No necesitas hacer cosas complicadas, necesitas hacer lo correcto TODOS los dias.

Estas estrateglas se basan en

constante, garantlzan I'ESUItEIJJ os reales.

1. PRINCIPIO
DE CLARIDAD

Lo que no se define, no
se logra. Tener una meta
especifica activa tu
enfoque y direccion.

Ejemplo: “Voy a vender
15 productos en 30 dias”
o “Voy a reclutar 3

2. PRINCIPIO DE
ACCION MASIVA

Los resultados no vienen
de la mtencuon, vienen
de la accién repetida.
Volumen de accion =
Mas oportunidades
de venta.

L\ persones en 30 dias". /&

rincipios simples que, aplicados de forma

3. PRINCIPIO DE
VISIBILIDAD

Lo que no se muestra, no
se vende. La repeticion
genera confianza. Lo
visible se entiende mas

se usa masy lo que se
usa mas se vende y se
duplica mejor.

| rapido, lo que se entiende |

4. PRINCIPIO
DE CONEXION

Las personas compran
por confianza, no por
presion.

SEGUIMIENTO

La venta se cierra en el
seguimiento, no en el
primer mensaje.

Conclusion:

La Ecuacion del Exito
FORMULA FINAL

" CLARIDAD + ACCION + VISIBILIDAD + SEGUIMIENTO

#’ 4 6. PRINCIPIO DE

7 5. PRINCIPIO DE |fi

|| es hacerlo todos los dias. | §

CONSISTENCIA

No es hacerlo perfecto...




