LA AGENDA QUE GENERA VENTAS
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Todos los dias registra:
| Personas nuevas contactadas
| Seguimientos realizados

| Clientes contactados para
recompra

/| Conversaciones avanzadas
) [¥] Ventas realizadas
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PROSPECCION PRESENTACION SEGUIMIENTO

No dependas unicamente
de clientes nuevos.
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Un cliente satisfecho puede j@

comprar varias veces.




